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Investor Presentation



Sviluppiamo tecnologia per creare efficienza

La soluzione più adatta

Al miglior prezzo

Nel minor tempo possibile

Perseguiamo l’obiettivo di garantire
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Adventure | At a Glance

3

• Adventure S.p.A. (“Adventure” o la “Società”), nata nel 2017, con il suo portale Ameconviene.it rappresenta una realtà digitale in forte crescita nel
mercato della comparazione delle tariffe e dei motori di ricerca specializzati in ambito utilities, telco, finance e insurance

• Grazie ad un approccio data driven, dalla sua costituzione la Società si è affermata sul mercato grazie al proprio modello di business «fully
digital» ed incentrato su una strategia di generazione di lead altamente qualificati al fine di massimizzarne il tasso di conversione in contratti
finali. Ciò ha permesso ad Adventure di stabilire relazioni consolidate con i propri clienti, aumentando progressivamente la redditività del
proprio modello di business

• Le competenze consolidate in ambito marketing digitale del management team della Società e la costante ricerca di soluzioni innovative di
elaborazione ed interpretazione di dati anche attraverso strumenti di AI rappresentano il cuore del vantaggio competitivo di Adventure ed il
fattore distintivo del servizio offerto agli utenti finali del portale Ameconviene.it

• Adventure si propone di continuare ed accelerare il proprio percorso di crescita anche grazie ai proceeds del processo di IPO, principalmente
attraverso (i) il consolidamento del proprio posizionamento di mercato e del brand Ameconviene.it, (ii) l’ampliamento dei servizi e dei
verticali offerti nel portale (iii) l’innovazione tecnologica e lo sviluppo di algoritmi proprietari di data analysis e content production legati
al settore del digital marketing e (iv) l’acquisizione di nuovi talenti per rafforzare la struttura organizzativa

Adventure S.p.A. Primo Network S.r.l.



Dati finanziari semestrali consolidati (30 giugno 2025)
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Rimborso anticipato del POC e Aumento di Capitale

5 Private and confidential

A
d
v
e
n
tu

re
 I
n
v
e
s
to

r 
P

re
s
e
n
ta

ti
o
n



6

Storyline
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Adventure S.r.l. nasce 
come società 
specializzata nel 
marketing digitale e 
nello sviluppo di 
strategie di 
comunicazione

2017

Pubblicazione del sito 
ameconviene.it. 
Acquisizione del primo 
mandato in ambito 
energy e 
successivamente nei 
primi mesi del 2020 nel 
settore delle 
telecomunicazioni

2019
Acquisizione nuovi 
mandati per la 
comparazione con 
uno dei principali 
player nel settore 
dell’energia

2021

Nasce Ameconviene
Insurance S.r.l., per la 
gestione di pratiche 
RC AUTO ed 
acquisizione di nuovi 
mandati nel settore 
delle utilities

2022
Trasformazione in 
società per azioni 
(Adventure S.p.A)

2023

Acquisizione nuovi 
mandati nel settore 
delle utilities e avvio 
del verticale finance

IPO su EGM

2024
Acquisizione del 100% 
di Primo Network, 
operatore leader nel
settore della
mediazione creditizia

2025



Consiglio di Amministrazione

Internal Functions

Technology 

&  Marketing Sales & Media Strategy

Contact Center & Operations

Attività di generazione lead,

comparazione e brokeraggio svolte

principalmente attraverso il portale

ameconviene.it ed il contact center

proprietario sui verticali energy,

telco, insurance e finance

AFC & Staff Functions

Business Functions

100

Totale 

Dipendenti 

(30.06.2025)

Organigramma
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Flow chart
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Silvana Cozza Massimo Gotta

Media Content   
S.r.l.

Adventure S.p.A.

68,80
%

Ameconviene.it 
Insurance S.r.l.

99% 1%

100%

Board of Directors

Massimo Gotta
Chairman

Silvana Cozza
CEO

Audit firm

Gabriele Bisceglie
Independent Board member

Maurizio Cerrano
Board member
(M&A & Finance)

Franco Grande
Board member

Board of statutory auditors

Cesare Sargiotto
Chair

Elio D’Angelo
Statutory auditor

Maurizio Bianchi
Statutory auditor

Gianpiero Fracchia
Alternate statutory
auditor

Corporate Structure & Governance
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Free Float
(5,50% of float is held

by Algebris)

28,89%

Primo Network S.r.l.

100%

Primo Holding 
S.r.l.

2,30%



Luce & Gas 
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Internet Casa

RC Auto

(1) SACEBI, codice fiscale e Partita IVA n. 01141540995, iscritta nella sezione B del RUI, con numero di iscrizione B000113952, ha in essere un accordo di collaborazione orizzontale con Facile.it Broker di 

Assicurazioni S.p.A., intermediario assicurativo iscritto nella sezione B del RUI con il n. B000480264 (“Facile.it”)

I servizi di intermediazione assicurativa sono prestati da Ameconviene.it Insurance Srl, società controllata al
100% da Adventure S.p.A., nata nel 2022 - iscritta nella sezione E del RUI – che opera per conto di S.A.Cebi
S.r.l. (“SACEBI”)1 al fine di essere un partner affidabile per la gestione e la vendita di polizze assicurative, con
un team specializzato nell’outbound di vendite polizze e upselling e retention su polizze in scadenza. Il modello
di remunerazione è basato su un sistema di payout basato su polizze chiuse in modalità self dal cliente.

Telefonia

Streaming

La piattaforma Ameconviene fornisce una dettagliata analisi comparativa delle offerte di Energia & Gas dei

principali operatori di mercato. Questo servizio consente sia ad utenti domestici che aziendali di identificare la

soluzione più conveniente e adatta alle loro esigenze specifiche, attraverso un'informazione trasparente e

completa per una scelta consapevole.

~0%

~18%
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La piattaforma presenta una vasta gamma di offerte promosse dai principali fornitori del mercato delle

telecomunicazioni e permette così ai propri utenti di accedere a soluzioni vantaggiose e diversificate in più

ambiti, mantenendo sempre un focus sulla convenienza e sulla qualità delle proposte.

E’ in corso una convergenza tra i telco e utilities che rende i due verticali sempre più sinergici.
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Adventure sviluppa e implementa strategie di marketing digitale con l'obiettivo di generare lead di alta qualità. Il processo di generazione di

lead si basa su una combinazione di tecniche di marketing digitale, tra cui SEO e SEM, e la raccolta di dati attraverso il processo di vendita

del contratto. Una volta generati, i lead vengono accuratamente valutati e qualificati per garantire che rispondano ai requisiti specifici dei

partner commerciali. Un’ulteriore fonte di ricavo per Adventure è rappresentata dalla vendita di lead ad una rete selezionata di partner

commerciali.

~91%

Ricavi Generati

FY2023      FY2024      6M2025

~4%

~0%

~5%

~0%

Mediazione 

Creditizia per 

retail e PMI

Implementato da Febbraio 2025 grazie
all’acquisizione del 100% del Mediatore
Creditizio Primo Network Sr.l.

~29%

~6%

~1%

~25%

~41%
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I nostri Clienti

Energia

Telecomunicazioni

Energia



Key 
People

Silvana Cozza

CEO ADVENTURE S.P.A.
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Fabrizio Milanesio Daniela Di NapoliFINANCE & ADMINISTRATION HEAD OF OPERATIONS & CMO

Nel corso della sua carriera, ha sviluppato competenze in 

finanza, marketing e product management, nonché la 

capacità di progettare strategie di vendita identificando le 

linee di business da sfruttare per migliorare la produttività 

aziendale.

In Adventure S.p.A., Silvana ha ricoperto il ruolo di CFO fino al 

2021, supervisionando la gestione finanziaria.

Dal 2017, ha ricoperto anche la carica di Amministratore 

Unico della società

Laurea magistrale in 
Economia e Finanza. 
Professionista altamente 
qualificato con vasta 
esperienza in gestione 
finanziaria, pianificazione 
strategica e 
rendicontazione 
finanziaria, con una 
comprovata capacità di 
ottimizzare le risorse e 
implementare strategie 
che guidano la redditività e 
la crescita sostenibile

Laurea magistrale presso il 
Politecnico di Torino.
In Adventure, è responsabile 
delle strategie di marketing e 
comunicazione, dello sviluppo 
tecnologico e ricopre il ruolo di 
Head of Operations, 
supervisionando il 
coordinamento e 
l'ottimizzazione di tutti i 
processi operativi per garantire 
efficienza e crescita aziendale

11
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Luana Matterazzo

Ampia esperienza nel settore energetico, 
con una solida competenza nella 
gestione delle operazioni del Contact 
Center, vendite e marketing.
In Adventure, è responsabile della 
gestione e della supervisione delle 
attività del Contact Center e delle 
relazioni operative con i fornitori di servizi

Debora Vargiolu Daniele Valenzano

Federica Marra Marco Cavallo

COO

HR&TRAINERCALL CENTER SALES DIRECTOR

CTOCAO

Laurea triennale in Economia e Commercio. 
Esperienza maturata in ambito amministrativo, 
con spiccate competenze nella gestione del 
personale e nella finanza. In Adventure è 
responsabile della gestione amministrativa e 
finanziaria dell'azienda, nonché dei rapporti 
con clienti e fornitori

Esperto IT Manager con molti anni di 
esperienza nella fornitura di soluzioni 
tecnologiche innovative e nella gestione di 
infrastrutture IT complesse. In Adventure, 
lavora come Senior PHP Developer, con la 
capacità di sfruttare le funzionalità avanzate 
del framework e personalizzarle per 
soddisfare i requisiti del progetto

Call Center Sales Director dinamica e 
orientata ai risultati con comprovata 
esperienza nella gestione di team di 
vendita ad alte prestazioni e nella 
promozione della crescita dei ricavi. 
Esperta nello sviluppo e 
nell'esecuzione di strategie di vendita, 
nell'ottimizzazione dell'efficienza 
operativa e nella promozione di una 
cultura incentrata sul cliente

Responsabile Risorse Umane e 
Formazione con ampia competenza 
nel settore Contact Center. 
Specializzato nella progettazione e 
implementazione di programmi di 
sviluppo dei dipendenti, vanta oltre 10 
anni di esperienza nella valorizzazione 
del capitale umano e nel 
rafforzamento delle competenze 
tecniche e trasversali dei team12



Un costante impegno su tematiche ESG
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Adventure S.p.A. è da sempre attenta alle

tematiche ambientali, sociali e di

governance, riconoscendone il valore

strategico nel lungo periodo e integrandole

all’interno del proprio modello di sviluppo

sostenibile.

Nel 2024, la Società ha avviato un percorso

strutturato per l’ottenimento di un rating

ESG, con l’obiettivo di misurare e comunicare

in modo trasparente il proprio impegno su

questi fronti.

La Società adotta infine il Codice di condotta

per le attività di telemarketing e teleselling,

specificamente approvato dall’Autorità

Garante per la protezione dei dati personali in

materia di protezione dei dati personali e di

varie prescrizioni dettate nel corso del tempo

dal Garante nello specifico settore al fine di

dimostrare il rispetto degli obblighi applicabili

ai sensi della normativa di riferimento.

11 luglio 2025
Rilascio del primo rating ESG ufficiale di Adventure S.p.A



Business Model Overview

1

2

3

4

5

6
POST-VENDITA

E REMARKETING

CONTROLLO

QUALITA’

FINALIZZAZIONE

CONTRATTI

ENHANCED

ADVISORY

LEAD

GENERATION

PARTNERSHIP

B2B

Provider 

Esterni
Sito Internet Attività 

Marketing

Controllo KPI Requisiti

Ascolto Correzioni

A B C D
Analisi di 

Mercato

Sviluppo del 

cliente e firma

Relationship

Management

Monitoraggio

KPI

L’attività di intelligence e tailoring consiste nella raccolta e nell’analisi dei dati 

(anche attraverso tecniche di AI) per la generazione delle Target Personas e 

per le creazione di contenuti personalizzati ad esse rivolti

++

Generazione di ricavi, che vengono maturati nei confronti 

dei partner B2B e non dei final users 

14 Strettamente riservata e confidenziale
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Revenue Generation Process
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PARTNERSHIP

B2B

• Adventure stipula un contratto non

in esclusiva di durata

indeterminata (in media)1 con i

propri clienti che la autorizza ad

effettuare la vendita di servizi e

definisce, tra le altre cose, le attività

da svolgersi in abito delle campagne

marketing e di vendita

• Tali contratti prevedono una

componente fissa ed una variabile,

parametrata ai valori di vendite

realizzate su base periodica ed, in

alcuni casi, alla qualità delle vendite

effettuate e alla conseguente

riduzione del churn rate

CONTROLLO

QUALITA’ 

• In determinati casi, il contratto

stipulato con i clienti partner può

generare la possibilità per

Adventure di ricevere un bonus

sulle performance di vendita

legate all’anno in oggetto,

aumentando ulteriormente la

generazione di ricavo

RICONOSCIMENTO 

BONUS

• Nel processo di controllo qualità, la

Società riporta ai propri clienti i

principali KPI legati alla

finalizzazione dei propri contratti,

in base ai quali i clienti posso

decidere di riconoscere dei c.d.

canvass periodici che permettono

ad Adventure la revisione in

positivo del ricavo medio

riconosciuto per contratto

finalizzato

1Salvo previsioni di recesso ad nutum con un preavviso di 1-6 mesi per alcuni contratti



Sources: Public Financial 

Statements

Key Comparables – Posizionamento e Prodotti
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Sources: Public Financial 

Statements

A Vibrant Industry for M&A – Liquidity Events (1)
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Sources: Public Financial 

Statements

A Vibrant Industry for M&A – Liquidity Events (2)
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• Investimenti in marketing tradizionale, digitale e neuromarketing per accrescere la visibilità ed il

riconoscimento del marchio Ameconviene.it e per rafforzare il proprio database interno

• Apertura di hub fisici al fine di ampliare il mercato potenziale, mirando ad acquisire una clientela target «fisica»

oltre che online. Potenziare l’assistenza a clienti sia potenziali che attuali, nella ricerca di contratti personalizzati in

base alle loro esigenze, e per convertire contratti esistenti in soluzioni più vantaggiose

Investimenti nel 2024: €4,0mn

Investimenti nel 2025H1 €7,1mn compresa l’acquisizione del Mediatore Creditizio Primo Network S.r.l.

Investment Plan

Branding,

Hubs & Flagship Stores

• Espansione per linee esterne al fine di consolidare l’offerta di business e il posizionamento all’interno del

mercato della comparazione (i.e., mediatore creditizio e piccole realtà nel verticale finance)
Operazioni Straordinarie 

(M&A)

19 Strettamente riservata e confidenziale
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Sviluppo Tecnologico 
• Investimento nell’adozione e scale-up dell'Intelligenza Artificiale (AI) all'interno dell’operatività aziendale, al fine

di (i) migliorare l’algoritmo di comparazione, anche tramite il machine learning e predictive analysis, (ii)

efficientare il capitale impiegato e (iii) sviluppare ulteriormente il marketing strategico

Talent Acquisition
• Scouting e acquisizione di talenti nel middle/top management per rafforzare la struttura organizzativa interna, al

fine di supportare i piani di crescita



Investment Plan | Marketing (1of2)
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Investment Plan | Marketing (2of2)
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Investment Plan | Acquisizione 100% di Primo Network
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▪ Nel dicembre 2024 Adventure ha siglato un accordo
vincolante per l'acquisizione del 100% del capitale di
Primo Network srl, rilevante operatore nella
Mediazione Creditizia (il closing è stato a fine febbraio
2025).

▪ Primo Network nasce a Torino nel 2001 e nel 2023
realizza ricavi per circa 5 milioni di euro

▪ Il pagamento del 100% è stato concordato in circa 4,67
milioni di euro, 40% in contanti e 60% in nuove azioni
Adventure da emettersi alla data del closing con un
prezzo di emissione di 16,76 euro per azione. Gli
azionisti di Primo Network continueranno ad essere
attivi nel gruppo combinato “Adventure - Primo
Network”.

▪ Primo Network oggi può contare su 46 dipendenti,
159 agenti e una presenza di 16 uffici retail in 16 diverse
regioni d'Italia

▪ Primo Network offre, a privati ​​e PMI, Prestiti
Personali, Cessione del Quinto, Mutui, Leasing,
Finanziamenti, Garanzie Bancarie, Factoring, Linee
di Credito.

▪ In linea con l'obiettivo dichiarato agli investitori in sede
di IPO, attraverso questa acquisizione Adventure sta
(ii) accelerando la crescita dei ricavi (i) entrando nel
settore finanziario (iii) alimentando il cross-selling tra
le due società (iv) rafforzando le linee manageriali



Primo Network «stand alone» e Primo Network con ADV
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Capacità di raggiungimento di PN con soli negozi fisici Capacità di raggiungimento di PN con ADV - Digital

Ottima

Debole

Scarsa



Investment Plan | Talent Acquisition
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Maggio

2025

Private and confidential

Febbraio

2025



Investment Plan | Tech - R&D | tariffe-luce-gas.it

• Il sito tariffe-luce-gas.it è un progetto di R&D che da inizio 2023 utilizza la Gen AI per

migliorare l'efficienza del lavoro interno e, di conseguenza, incrementare la

produttività.

• Il progetto si propone di innovare significativamente il campo dell'ottimizzazione per i

motori di ricerca (SEO) attraverso lo sviluppo di uno strumento avanzato che integra

tecnologie di Intelligenza Artificiale (AI), in particolare il Natural Language Processing

(NLP) e il machine learning, al fine di automatizzare e ottimizzare la creazione di

contenuti tematici.

• Attraverso Chat GPT avviene la creazione automatica di contenuti SEO ottimizzati.

Attraverso l’intelligenza artificiale vengono analizzate e comprese le tendenze di

ricerca attuali, e generati articoli che rispondono in modo efficace alle esigenze degli

utenti e migliorano il posizionamento sui motori di ricerca. L'integrazione di Chat GPT

ci consente di produrre contenuti di alta qualità in tempi ridotti, mantenendo un

elevato standard di coerenza e rilevanza.

• Questa soluzione mira a migliorare il posizionamento SERP (Search Engine

Results Page) e a rafforzare le strategie di generazione di lead

.
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1 Si includono investimenti SEO-AI ed il valore stimato degli investimenti in database valorizzato come intangible asset della Società
2 Calcolato come rapporto tra le spese totali in R&D dell’esercizio di riferimento (Overall R&D Investment) e le spese operative registrate 

per l’esercizio (considerando Costi per Materie Prime, Servizi, Godimento di Beni di Terzi, Costo del Personale)   



IPO su Euronext Growth Milan – Numeri chiave
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• IPO Date: 8 Agosto 2024

• Prezzo IPO: 2,00 eur

• Flottante in IPO: 28,6%

• Lock-up: 18 Mesi (fino Feb2026)

• MK Cap pre-money: 10,0 eur mn

• MK Cap 1° day closing: 22,0 eur mn

• Raccolta:   4,0 eur mn Aucap

1,5 eur mn Convertible Bond

1,5 eur mn Aucap con ABB

• Investitori sopra il 5%

Dati al 17 Ottobre 2025

• Ultimo Prezzo 14,9 eur

• Performance da IPO +645%

• MK Cap 108 eur mn

• Scambi medi gg 75.000 eur / gg



Key Financials | Conto Economico Consolidato 25H1
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Key Financials | Stato Patrimoniale Consolidato 25H1
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Key Financials | Rendiconto Finanziario Consolidato 25H1
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Key Financials | PFN Consolidata 25H1
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Adventure

Appendice – Schemi di bilancio FY2024
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Key Financials | Conto Economico
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Progetto di Bilancio 2024 Approvato dal CdA e in attesa di approvazione da parte dell’Assemblea Ordinaria



Key Financials | Stato Patrimoniale Attivo
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Progetto di Bilancio 2024 Approvato dal CdA e in attesa di approvazione da parte dell’Assemblea Ordinaria



Key Financials | Stato Patrimoniale Passivo
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Key Financials | Rendiconto Finanziario (1 di 2)

35 Strettamente riservata e confidenziale
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Progetto di Bilancio 2024 Approvato dal CdA e in attesa di approvazione da parte dell’Assemblea Ordinaria



Key Financials | Rendiconto Finanziario (2 di 2)
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Progetto di Bilancio 2024 Approvato dal CdA e in attesa di approvazione da parte dell’Assemblea Ordinaria



Key Financials | Indebitamento Finanziario Netto
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Progetto di Bilancio 2024 Approvato dal CdA e in attesa di approvazione da parte dell’Assemblea Ordinaria
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